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QUI  PEUT  PARTICIPER ?
Nos cycles sont ouverts à toute personne soucieuse, par
nécessité professionnelle ou par intérêt personnel, de 
développer ses connaissances et d’affiner ses analyses de
la situation internationale, qu’elle soit économique, 
politique, sociale, culturelle ou diplomatique. 

CONTENU  DES FORMATIONS
Les enseignements sont construits avec un objectif d’utilité
directe et immédiate, notamment pour ceux qui exercent
une activité professionnelle axée sur l’international. Ainsi,
les questions abordées sont‐elles régulièrement 
actualisées.

L’intervenant commence toujours par exposer les données
de la problématique traitée, avant de consacrer les vingt
dernières minutes de la séance à des échanges avec les 
participants. 

INTERVENANTS  FORMATEURS
Les intervenants de nos formations sont des experts de
l’IRIS ou d’autres centres de recherche, des hauts fonction‐
naires, des universitaires de renom ou des journalistes. Ils
ont tous une grande pratique de l’enseignement et de la
pédagogie.

Les participants reçoivent en fin de stage une attestation
de formation professionnelle pour la matière enseignée.

Les cours se déroulent à l’IRIS (2 bis rue Mercoeur, 75011
Paris / Métro : Voltaire ou Charonne).

REGLEMENT  DE  LA  FORMATION
Nos formations professionnelles peuvent être prises en
charge par votre entreprise, dans le cadre du DIF (Droit
individuel à la formation). 

Elles peuvent aussi être financées à titre personnel. En ce
cas, l’IRIS vous propose des solutions de paiement 
échelonné. 

Cycle annuel ‐ 3 chèques
Encaissement  en octobre, janvier et mars.
Modules ‐ 2 chèques
Encaissement au 1er cours, puis le mois suivant

Plus d’information sur 
www.travail‐solidarite.gouv.fr

Qu'est‐ce que le DIF ?
Le DIF permet au salarié de se constituer
un crédit d’heures de formation de 20
heures par an, cumulable sur 6 ans dans
la limite de 120 heures.

Comment utiliser mon DIF ?
L’initiative d’utiliser les droits à formation
ainsi acquis appartient au salarié, après
accord de l’employeur sur le choix de l’ac‐
tion de formation. 

Prise en charge de la formation
Les frais de formation sont à la charge de
l’employeur, ce dernier pouvant les impu‐
ter sur sa participation au développe‐
ment de la formation continue.

i n f o r m a t i o n s  g é n é ra l e s

➜www.iris-france.org
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O B J E C T I F S

Faites le tour du monde des questions stratégiques en 30
séances ! Ce cycle vous permettra de faire le point sur les
grands dossiers qui occupent le devant de l’actualité 
internationale et de mieux saisir les rapports de force
entre les principaux acteurs. Durant toute l’année, vous
aborderez les grands enjeux économiques, militaires,
politiques et sociétaux du monde contemporain.

E N S E I G N E M E N T S

➜ COMPRENDRE LE MONDE
D A T E S D E S S É A N C E S

10/10 l 17/10 l 24/10 l 31/10 l 07/11 l 14/11 
21/11 l 28/11 l 05/12 l 12/12 l 19/12 l 09/01

T A R I F S D U C Y C L E ( T T C )  
Particuliers : 1500 € (plein tarif) l 1200 € (adhérents)
Entreprises : 1800 € (plein tarif) l 1600 € (adhérents)

CLÔTURE DES INSCRIPTIONS : 30 SEPTEMBRE 2011

1. QUI DIRIGE LE MONDE ?
Pascal BONIFACE, directeur, IRIS

2. LA GOUVERNANCE ÉCONOMIQUE MONDIALE
Sylvie MATELLY, directrice de recherche, IRIS

3. LES ENTREPRISES INTERNATIONALES 
Sylvie MATELLY, directrice de recherche, IRIS

4. ETATS ET ORGANISATIONS INTERNATIONALES
Beligh NABLI, directeur de recherche, IRIS

5. MAFIAS ET ACTEURS ILLICITES
Fabrice RIZZOLI, chercheur au CF2R

6. LA PROLIFÉRATION ÉTATIQUE
Pascal BONIFACE, directeur, IRIS

7. LES ENJEUX DÉMOGRAPHIQUES
Gérard‐François DUMONT, Professeur à Paris‐IV

8. POPULATIONS, MIGRANTS ET FLUX MIGRATOIRES
Catherine de WENDEN, directrice de recherche, CERI

9. SOCIÉTÉ CIVILE ET ONG
Sophie BESSIS, chercheuse associée, IRIS

10. L’ALTERMONDIALISME
Eddy FOUGIER, chercheur associé, IRIS

11. LA MONTÉE DES PHÉNOMÈNES ÉMEUTIERS
Alain BERTHO, Professeur à Paris‐VIII

12. RÉSEAUX, LOBBIES, THINK TANKS
Bastien ALEX, chercheur, IRIS

13. MERCENAIRES ET SOCIÉTÉS PRIVÉES DE SÉCURITÉ
Jean‐Philippe DANIEL, chercheur associé, IRIS

14. LES SERVICES DE RENSEIGNEMENT
Charlotte LEPRI, chercheuse, IRIS

15. QU’EST-CE QU’UN PAYS ÉMERGENT ?
Sylvie MATELLY, directrice de recherche, IRIS

16. LES ENJEUX STRATÉGIQUES DE L’INFORMATION
François‐Bernard HUYGHE, chercheur, IRIS

17. RÉSEAUX SOCIAUX ET RÉVOLUTIONS 2.0
Karim BITAR, chercheur, IRIS

18. LE MONDE NUCLÉAIRE
Pascal BONIFACE, directeur, IRIS

19. LA GÉOPOLITIQUE DES RELIGIONS
Patrick MICHEL, chercheur, CNRS

20. LA PROTECTION DES DROITS DE L'HOMME
Sophie BESSIS, chercheuse associée, IRIS

21. LA MONTÉE DES POPULISMES
Magali BALENT, chercheuse associée, IRIS

22. L'AIDE AU DÉVELOPPEMENT EST-ELLE EFFICACE ?
Philippe HUGON, Directeur de recherche, IRIS

23. L’EAU, SOURCE DE CONFLITS ?
Général Alain LAMBALLE, cadre de réserve

24. LA QUESTION ALIMENTAIRE
Sophie BESSIS, chercheuse associée, IRIS

25. LA NOTION DE RISQUE‐PAYS
Thierry COVILLE, chercheur, IRIS

26. GAZ ET PÉTROLE : QUEL PARTAGE MONDIAL ?
Philippe SEBILLE‐LOPEZ, Directeur, Géopolia

27. GÉOPOLITIQUE DU DÉVELOPPEMENT DURABLE
Sarah LACARRIERE, chercheuse, IRIS

28. L’OUTIL MILITAIRE
Général Jean‐Vincent BRISSET, directeur de recherche, IRIS

29. LE DEVENIR DE LA CONQUÊTE SPATIALE
Pim VERSCHUUREN, chercheur, IRIS

30. LA COOPÉRATION DÉCENTRALISÉE
Alexandre TUAILLON, Directeur adjoint, IRIS

16/01 l 23/01 l 30/01 l 06/02 l 13/02 l 05/03 
12/03 l 19/03 l 26/03 l 02/04 l 16/04 l 07/05
14/05 l 21/05 l 04/06 l 11/06 l 18/06 l 25/06

COURS LE LUNDI DE 18H30 À 20H00 / DURÉE : 1H30
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O B J E C T I F S

Le Maghreb et le Moyen‐Orient vivent depuis plusieurs
mois une situation historique. Toutefois le profond 
mouvement qui traverse ces régions n’est pas et ne sera
pas linéaire. Ce séminaire proposera d’en analyser les
processus complexes à venir. L’enseignement se déclinera
État par État, même si l’arrière‐plan et les ingrédients qui
alimentent la contestation sont similaires. 

E N S E I G N E M E N T S

➜ LES LEÇONS DES PRINTEMPS ARABES

1. Les germes des révolutions 
2. Les trajectoires différenciées de la démocratisation
3. L’Algérie et le Maroc
4. La Tunisie
5. L’Egypte
6. La Libye 
7. La Syrie 
8. L’Arabie saoudite et les Etats du Golfe
9. Le conflit israélo‐palestinien

10. L’Iran

D A T E S D E S S É A N C E S
12/10 l 19/10 l 26/10 l 02/11 l 09/11 
16/11 l 23/11 l 30/11 l 07/12 l 14/12

T A R I F S D U M O D U L E
Particuliers : 700 € (plein tarif) l 500 € (adhérents)
Entreprises : 950 € (plein tarif) l 800 € (adhérents) CLÔTURE DES INSCRIPTIONS : 30 SEPTEMBRE 2011

O B J E C T I F S

Face à l’évolution des menaces, les Etats ont dû adapter
leurs outils. Cet enseignement a pour objectif de 
présenter à la fois les grands acteurs de la sécurité 
internationale et d’aborder l’ensemble des défis qui se
posent aux militaires dans la construction de leurs 
scenarii du futur.

➜ DÉFENSE & SÉCURITÉ

1. La politique européenne de défense et sécurité
2. Le continuum défense et sécurité
3. L’OTAN et la sécurité internationale
4. La privatisation de la sécurité
5. Les exportations d'armement
6. Arme nucléaire et défense anti‐missiles
7. Les nouveaux concepts de défense
8. Géopolitique des politiques spatiales
9. La politique de défense de la France

10. La politique de défense de la Chine
11. La politique de défense de la Russie
12. La politique de défense des Etats‐Unis

CLÔTURE DES INSCRIPTIONS : 23 SEPTEMBRE 2011

D A T E S D E S S É A N C E S
04/10 l 06/10 l 11/10 l 13/10 l 18/10 l 20/10 
25/10 l 27/10 l 02/11 l 03/11 l 08/11 l 10/11 

T A R I F S D U M O D U L E ( T T C )
Particuliers : 700 € (plein tarif) l 500 € (adhérents)
Entreprises : 950 € (plein tarif) l 800 € (adhérents)

E N S E I G N E M E N T S

➜ ENJEUX GÉOSTRATÉGIQUES EUROPÉENS
O B J E C T I F S

L’ambition de ce module est d’expliquer comment se 
construisent les politiques européennes sur les grands
dossiers internationaux. Quels sont les défis posés à l’UE
et quelles sont les conditions qui permettraient l’affirma‐
tion d’une stratégie européenne ?

D A T E S D E S S É A N C E S
15/11 l 17/11 l 22/11 l 24/11 l 29/11 
01/12 l 06/12 l 08/12 l 13/12 l 15/12

T A R I F S D U M O D U L E ( T T C )
Particuliers : 700 € (plein tarif) l 500 € (adhérents)
Entreprises : 950 € (plein tarif) l 800 € (adhérents)

E N S E I G N E M E N T S

1. L’Union européenne après le Traité de Lisbonne
2. L’UE, première puissance économique mondiale
3. Crise budgétaire et avenir de l’Euro
4. Géant économique et nain politique ? Quel avenir pour la PESC
5. La PeSDC après le Traité franco‐britannique 
6. Flux migratoires et vie politique européenne
7. Quelle sécurisation des approvisionnements énergétiques ?  
8. La politique d’aide au développement de l’UE
9. La question des élargissements futurs

10.  Quelle Union européenne en 2050  ?

CLÔTURE DES INSCRIPTIONS : 31 OCTOBRE 2011

COURS DE 18H30 À 20H30 / DURÉE DU COURS : 2H

COURS DE 18H30 À 20H00 / DURÉE DU COURS : 1H30

COURS DE 18H30 À 20H30 / DURÉE DU COURS : 2H
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O B J E C T I F S

Au‐delà de quelques réussites éclatantes, les défis à
relever restent immenses pour de nombreux pays
africains et méritent d’être appréhendés à l’échelle du
continent. Comment ces pays s’organisent‐ils pour bâtir
des solutions durables à leur développement ? Quelles
sont les contraintes, les perspectives ?

1. La politique africaine de la France
2. Les grandes puissances et l'Afrique
3. La stratégie des pays émergents sur le continent
4.  Les trajectoires différenciées des économies africaines
5. Banque mondiale et FMI en Afrique
6. L'Union africaine : enjeux et perspectives
7. Nouveaux enjeux, nouvelles menaces en Afrique
8. Les dynamiques démographiques 
9. Les grandes pandémies 

10. La question alimentaire
11. Matières premières et énergie
12. L’Afrique urbaine

CLÔTURE DES INSCRIPTIONS : 12 DÉCEMBRE 2011

D A T E S D E S S É A N C E S
03/01 l 05/01 l 10/01 l 12/01 l 17/01 l 19/01
24/01 l 26/01 l 31/01 l 02/02 l 07/02 l 09/02 

T A R I F S D U M O D U L E ( T T C )
Particuliers : 700 € (plein tarif) l 500 € (adhérents)
Entreprises : 950 € (plein tarif) l 800 € (adhérents)

O B J E C T I F S

Ouverture des marchés, compétition mondiale, insécurité
des expatriés, vitesse de l’information, atteinte à l’image
de marque, espionnage commercial... Ce module
présente les différentes menaces qui pèsent sur les Etats
et les entreprises, et la façon dont les acteurs
économiques, qu’ils soient privés ou publics, s’organisent
pour y faire face.

1. Qu'est‐ce qu'un secteur stratégique ?
2. Etats, territoires et mondialisation 
3. Fonds souverains et souveraineté politique
4. La question du risque‐pays
5. Les systèmes nationaux d'intelligence économique
6. Les vecteurs de l'influence : réseaux et lobbies
7. La corruption comme arme commerciale 
8. L‘espionnage industriel
9. La cyber‐sécurité

10. Médias, opinions publiques et entreprises
11. Les techniques de la désinformation
12. La communication de crise : enjeux et limites

CLÔTURE DES INSCRIPTIONS : 20 FÉVRIER 2012

D A T E S D E S S É A N C E S
06/03 l 08/03 l 13/03 l 15/03 l 20/03 l 22/03
27/03 l 29/03 l 03/04 l 05/04 l 10/04 l 12/04 

T A R I F S D U M O D U L E ( T T C )
Particuliers : 700 € (plein tarif) l 500 € (adhérents)
Entreprises : 950 € (plein tarif) l 800 € (adhérents)

➜ QUESTIONS AFRICAINES
E N S E I G N E M E N T S

➜ INTELLIGENCE STRATÉGIQUE
E N S E I G N E M E N T S

➜ RELIGIONS ET GÉOPOLITIQUE
E N S E I G N E M E N T SO B J E C T I F S

Comprendre comment certains systèmes de croyance ou
certaines organisations religieuses peuvent exercer une
influence sur les grands choix de politique étrangère. 

En partenariat avec l’Institut européen en 
sciences des religions.

D A T E S D E S S É A N C E S
11/01 l 18/01 l 25/01 l 01/02 l 08/02 l 15/02
22/02 l 29/02 l 07/03 l 14/03 l 21/03 l 28/03

T A R I F S D U M O D U L E ( T T C )
Particuliers : 700 € (plein tarif) l 500 € (adhérents)
Entreprises : 950 € (plein tarif) l 800 € (adhérents)

1. Le fait religieux dans les relations internationales 
2. Dynamiques religieuses en Amérique latine
3. Sunnisme, chiisme et configurations politiques au Moyen‐Orient
4. Le monde orthodoxe
5. L’action diplomatique du Vatican
6. Mouvements évangéliques et politique étrangère américaine
7. Les relations extérieures d’Israël, entre politique et religion 
8. Religions et politique en Afrique subsaharienne
9. L’hindouisme et la politique extérieure de l’Inde

10. Le bouddhisme et la politique extérieure de la Chine
11. L’instrumentalisation politique de l’Islam
12. Conflits religieux, conflits politiques ?

CLÔTURE DES INSCRIPTIONS : 12 DÉCEMBRE 2011

COURS DE 18H30 À 20H00 / DURÉE DU COURS : 1H30

COURS DE 18H30 À 20H00 / DURÉE DU COURS : 1H30

COURS DE 18H30 À 20H00 / DURÉE DU COURS : 1H30
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D A T E S D E S S É A N C E S
22/05 l 24/05 l 29/05 l 31/05 l 05/06 l 07/06
12/06 l 14/06 l 19/06 l 21/06 l 26/06 l 28/06

T A R I F S D U M O D U L E ( T T C )
Particuliers : 700 € (plein tarif) l 500 € (adhérents)
Entreprises : 950 € (plein tarif) l 800 € (adhérents)

➜ GÉOPOLITIQUE DE LA CRIMINALITÉ
E N S E I G N E M E N T SO B J E C T I F S

Le crime organisé a lui aussi profité de la mondialisation.
L’économie parallèle a connu un développement impor‐
tant, sur tous les continents. Comment travaillent les
Etats, les entreprises, les organisations internationales
pour répondre aux menaces ? 

1. La menace des Etats faillis 
2. Les réseaux de l'immigration clandestine
3. Géopolitique des mafias
4. La contrefaçon des produits de luxe
5. Géopolitique des émeutes urbaines
6. La piraterie maritime
7. Les techniques du blanchiment de capitaux
8. Géopolitique des drogues
9. Internet et la criminalité transnationale

10. Criminalité et enjeux sportifs
11. La lutte internationale contre la corruption
12. La coopération policière et judiciaire internationale

CLÔTURE DES INSCRIPTIONS : 12 MAI 2012

D A T E S D E S S É A N C E S
22/05 l 24/05 l 29/05 l 31/05 l 05/06 l 07/06
12/06 l 14/06 l 19/06 l 21/06 l 26/06 l 28/06

T A R I F S D U M O D U L E ( T T C )
Particuliers : 700 € (plein tarif) l 500 € (adhérents)
Entreprises : 950 € (plein tarif) l 800 € (adhérents)

➜ GÉOPOLITIQUE DU DÉVELOPPEMENT DURABLE
O B J E C T I F S

Le développement durable est devenu un enjeu prégnant
des relations internationales. Il fait intervenir des acteurs
de tous niveaux aux intérêts variés qui constituent un
sujet d’analyse pertinent pour une approche géopoli‐
tique. Cet enseignement livre une analyse originale des
rapports de force entre acteurs, ainsi que des rivalités
diplomatiques et géoéconomiques .

1. Qu'est‐ce que le développement durable ?
2. La gouvernance environnementale
3. Les négociations internationales sur le climat
4. Le rôle des opinions publiques et des ONG
5. Développement durable contre mondialisation ?
6. La croissance verte : mythe ou réalité ?
7. La responsabilité sociétale des entreprises
8. Les enjeux sanitaires du développement durable
9. Les nouveaux défis alimentaires

10. La géopolitique de l’eau
11. Les enjeux énergétiques
12. Aspects sécuritaires du réchauffement climatique

CLÔTURE DES INSCRIPTIONS : 12 MAI 2012

C O M M E N T  S ’ I N S C R I R E  ?

A titre personnel : il suffit de renvoyer le formulaire d’inscription, accompagné de l’intégralité du règlement
de la formation. Les paiements ne sont pas encaissés tant que la formation n’aura pas débuté. A réception
du formulaire, vous serez contacté(e) par le service afin d’établir votre contrat d’inscription.

Inscription par un organisme : renvoyer le formulaire, contresigné du responsable des ressources humaines
qui donne son accord pour la prise en charge. 

Tarif adhérent : Si vous n’êtes pas adhérent et si vous souhaitez bénéficier de la réduction, vous pouvez
joindre à votre formulaire d’inscription en formation professionnelle, le formulaire d’adhésion (accompagné
du règlement). Vous pouvez alors vous appliquer directement le tarif préférentiel pour votre inscription en
formation.

COURS DE 18H30 À 20H00 / DURÉE DU COURS : 1H30

COURS DE 18H30 À 20H00 / DURÉE DU COURS : 1H30
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F O R M U L A I R E  D ’ I N S C R I P T I O N

NOM PRENOM

FONCTION

ORGANISME

ADRESSE q PERSONNELLE q PROFESSIONNELLE

CP VILLE PAYS

TELEPHONE (portable de préférence en cas de nécessité de contact urgent)

Email

q MADAME q MADEMOISELLE q MONSIEUR

Si la formation est prise en charge par votre employeur, merci d’indiquer les coordonnées
de la personne qui signera vos contrats de formation profesionnelle (ex. responsable RH, DAF...)

NOM PRENOM

FONCTION

ADRESSE

CODE POSTAL VILLE

TELEPHONE E‐MAIL

Cochez les cases qui vous concernent 
q Cycle annuel « Comprendre le monde »
q Module « Les leçons des printemps arabes »
q Module « Défense & Sécurité »
q Module « Enjeux géostratégiques européens »
q Module « Questions africaines »
q Module «  Intelligence stratégique »
q Module « Religions et géopolitique »
q Module « Géopolitique de la criminalité »
q Module « Géopolitique du développement durable »

Coût total de ces inscriptions : 

DATE ET SIGNATURE

INFORMATIONS ADMINISTRATIVES
N° Formateur : 117 533 95 675 / N° TVA : FR 243 82 77 80 09

CONDITIONS DE RÉTRACTATION
Jusqu'à 5 jours francs avant la date de commencement, remboursement
des frais d'inscription sous déduction d'une retenue de 250 euros pour
frais de dossier.  A partir de cette date, les frais de participation 
resteront dus en totalité mais les participants pourront se faire remplacer.
Toute rétractation devra être confirmée par lettre recommandée avec
accusé de réception (cachet de La Poste faisant foi). 

ANNULATION
En cas d'annulation des cycles de formation du fait de l'IRIS, l'Institut  
procèdera au remboursement de l’intégralité des sommes engagées par 
l'intéressé(e).

CONTACT
T. 01 53 27 60 60

formationpro@iris-france.eu

Formulaire à renvoyer à
IRIS - Formation pro.

2 bis rue Mercoeur 75011 PARIS

www.iris‐france.org



ADHESION А L’IRIS

Vous n’êtes pas encore adhérent(e) de l’IRIS mais vous souhaitez le devenir 
pour profiter des réductions sur les tarifs des formations professionnelles ? 

Il vous suffit de nous retourner ce formulaire d’adhésion avec votre inscription en formation 
(appliquez‐vous alors immédiatement le tarif adhérent).

Outre la réduction tarifaire pour les programmes de formation, l’adhésion vous octroie d’autres avantages :

1) Participez aux « RENDEZ‐VOUS DES ADHÉRENTS » : des conférences‐débats toute l'année.

2) Recevez « L’ANNÉE STRATÉGIQUE 2012 » (parution automne 2011).

3) Recevez 1 ouvrage publié par l’Iris dans la collection Enjeux stratégiques.

4) Bénéficiez d’une réduction de 15% sur les publications de la collection Enjeux stratégiques, avant parution.

5) Recevez régulièrement des informations sur nos activités publiques (newsletters, invitations...).

6) Bénéficiez de conditions préférentielles et prioritaires pour les inscriptions à nos colloques. 

7) Abonnez‐vous à « LA REVUE INTERNATIONALE ET STRATÉGIQUE » (4 numéros/an) à un tarif privilégié.

Adhésion individuelle (1) : 100¤
Avec l’abonnement à La revue internationale et stratégique : 150¤

Renouvellement adhésion individuelle (2) : 85¤ 
Avec l’abonnement à La revue internationale et stratégique : 135¤

Adhésion étudiant, sans emploi (3) : 35¤
Avec l’abonnement à La revue internationale et stratégique : 85¤

Adhérent bienfaiteur (4) : 200¤
Avec l’abonnement à La revue internationale et stratégique : 250¤

Adhésion bienfaiteur premium (4) : 5000¤

Adhésion :          r individuelle    r institutionnelle

Civilité :          r Mme r M. 
Coordonnées :    r personnelles r professionnelles

> NOM .......................................................................   > PRÉNOM ..............................................................................................

> ORGANISATION ........................................................................................................................................................................

> FONCTION ................................................................................................................................................................................

> ADRESSE ...................................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................

> CODE POSTAL .........................   > VILLE ...............................................................   > PAYS ........................................................   

>TÉLÉPHONE ....................................   > E‐MAIL ..........................................................................................................................

POUR LES ADHÉSIONS DES PERSONNES MORALES, MERCI DE DÉSIGNER UN DESTINATAIRE INDIVIDUEL

Chèque d’un montant de ..................... à l’ordre de « IRIS Association » correspondant à la cotisation (année civile)

RENSEIGNEMENTS : contact@iris‐france.org ‐ Tél: 01 53 27 60 87
à renvoyer à : IRIS ‐ Service adhésion ‐ 2 bis rue Mercoeur ‐ 75011 Paris ‐ France

(1) Les personnes physiques peuvent adhérer en qualité d’adhérent indi‐
viduel ou bienfaiteur.  

(2) Tarif applicable en cas de renouvellement d’adhésion sur année consé‐
cutive. 

(3) Sur justificatif. L'adhésion au tarif étudiant ou sans emploi ne permet
pas de recevoir l’ouvrage publié dans la collection Enjeux stratégiques. 

(4) Les personnes morales (entreprises, associations...) peuvent adhérer
à l'Iris uniquement en qualité d’adhérent bienfaiteur ou Premium.

DATE ET SIGNATURE CACHET DE L’ENTREPRISE


